Wersja Sprzedawcy
Talent sprzedazy na celowniku

Raport TTI Success Insights w wersji Sprzedawcy jest
ukierunkowany na profesjonalnego sprzedawce. Pod
pewnymi wzgledami, personel sprzedazy jest taki sam jak
inne grupy pracownikow. Ale z drugiej strony, znacznie
sie rozni. Raport Sprzedazy rozwaza istotne roznice i
zapewnia informacje na temat indywidualnego stylu
sprzedazy.

Definiujac unikalne style sprzedazy

Ze wzgledu na konkurencyjnos¢ dzisiejszego rynku,
sukces w sprzedazy stanowi duze wyzwanie i wymaga
coraz wyzszego poziomu umiejetnosci. Raport Sprzedazy
TTI Success Insights to komputerowo wygenerowany
raport, ktory daje profesjonalistom mozliwo$¢ szerokiego
zrozumienia ich naturalnych styli sprzedazy. Program
analizuje i wymienia rodzaj produktow jakie preferuja
sprzedawaé, w jaki sposdb radza sobie z prezentacja
sprzedazy oraz jak zamykaja i obstuguja rachunki.
Poniewaz kazdy cziowiek jest unikalny, nie ma dwoch
jednakowych raportow.

Dajac klientom to czego oczekuja

Klienci oczekuja doskonatej obstugi na rowni z wysokiej
jakosci produktami. Oczekuja zgodnej i uczciwej relacji ze
sprzedawca i rozwiazan dostosowanych do ich
indywidualnych  probleméw. Raport Sprzedazy TTI
Success Insights oferuje spostrzezenia dotyczace adaptacji
specyficznego stylu sprzedazy w celu dostarczenia
klientom tego co oczekuja.

Zrozumienie percepcji klienta

Mocne strony kiedy wyolbrzymione moga by¢
postrzegane jako stabosci. Raport Sprzedazy TTI Success
Insights identyfikuje sposoby postrzegania klientow i
zapewnia informacje na temat jak pod wptywem pewnych
czynnikow (napiecie, stres, wyczerpanie) klienci moga
postrzega¢ zachowanie sprzedawcy jako negatywne. Ta
wiedza pomoze sprzedawcom stworzy¢ wizerunek, ktory
bedzie pozytywny w kazdej sytuacji biznesowe;j.

Przezwyciezajac zatamanie sprzedazy

90 % wszystkich sprzedawcow, ktérzy doswiadczaja
zatamania sprzedazy prawie zatracito zachowania, ktore
przyczyniaja si¢ do osiagniecia sukcesu. Kiedy wszystko
idzie dobrze, przewiduja sukces. Kiedy nastepuje
zatamanie ich zachowanie jest niepewne i ostrozne.
Raport Sprzedazy TTI Success Insights moze pomdc
odwrocic ,,zatamanie sprzedazy” w sukces.

Tres¢ raportu:

*  Charakterystyka sprzedazy

*  Wartosc dla organizacji

*  Wazne elementy w komunikacji
*  Czego unika¢ w komunikacji

*  Podpowiedzi w sprzedazy

* Idealne srodowisko

*  Percepcje

*  Deskryptory

* Naturalne i zaadaptowane style sprzedazy
»  Zaadaptowane style

*  Czynniki kluczowe w motywacji
*  Czynniki kluczowe w zarzadzaniu
*  Obszary poprawy

*  Plan dziatania

* Hierarchia behawioralna

*  Graf stylow

*  Koto Success Insights

Rezultaty i korzysci

Inwestycja w Raport Sprzedazy TTIl Success Insights
przyniesie korzysci i natychmiastowe rezultaty w wielu
obszarach pokazujac jak:

* Dostrzec najlepszych przy uzyciu wiarygodnej
metody selekgiji,

* Ewaluowa¢ wyniki pracy nowych i obecnych
pracownikow,

*  Maksymalizowa¢ efektywnos¢ zespotu,

* Trenowaé zespdt sprzedazy w celu osiagniecia
maksymalnych rezultatéw,

e  Zatrudni¢ osobe, ktora
oczekiwania firmy,

* Poméc sprzedawcy przebrnaé przez zatamanie
sprzedazy i powroci¢ na ,wlasciwa droge”,

*  Zredukowac przeptyw pracownikéw oraz koszty
treningu nowych,

»  Zwiegkszyc¢ sprzedaz - gtéwny cel biznesu.

najbardziej  spetnia
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